
T H E  P O W E R H O U S E  O F  U LT R A S O N I C S

Die Schweizer Telsonic Gruppe ist seit 1966 mit industriellen Ultraschall-Lösungen in Europa, Amerika und Asien vertreten. Ständige In-
novationen tragen dazu bei, dass sich Telsonic in vielen Anwendungen einen Vorsprung erarbeitet hat, der Kunden Mehrwert bietet. Mit 
über 250 hochqualifizierten Mitarbeitern ist das inhabergeführte Unternehmen auf das Kunststoff- und Metallschweissen sowie das 
Reinigen und Sieben mit Ultraschall spezialisiert. Weltweit schätzen Kunden, unter anderem in den Branchen Automobil, Verpackung 
und der Medizintechnik, die umfassenden Dienstleistungen und das breite Sortiment an Ultraschallkomponenten für den Anlagenbau 
sowie die kompletten Schweissanlagen.

	

 �Ein Job mit Perspektiven 
	

 

�� Technische Ausbildung
�� Dynamische, kommunikative Verkäuferpersönlichkeit mit hoher 

Kundenorientierung und Freude an Kaltakquise
�� Fundierte Erfahrung im Vertrieb von Investitionsgütern in einem 

international operierenden Industrieunternehmen
�� Netzwerker mit guter Präsentationsfähigkeit und ausgeprägter 

Ziel- und Erfolgsorientierung
�� Bereitschaft, sich in neue Thematiken und Technologien einzu-

arbeiten und fortzubilden
�� Gutes, sicheres Auftreten und Verhandlungsgeschick
�� Selbstständige, zielorientierte Arbeitsweise
�� Initiativ, flexibel und belastbar mit hohem Verantwortungsbe-

wusstsein und Teamgeist
�� Reisebereitschaft
�� Deutsch und Englisch in Wort und Schrift, weitere Sprachen 

von Vorteil
�� Gute Anwenderkenntnisse in MS-Office

A N F O R D E R U N G S P R O F I L

Verkaufsingenieur m / w / d

H A U P T A U F G A B E N

�� Verkauf von Ultraschall-Komponenten und Systemen im Me-
tallschweissen

�� Intensive Betreuung von Bestandskunden im Verkaufsgebiet
�� Akquise von Neukunden
�� Betreuung von Agenten
�� Kompetente Beratung und Schulung von Kunden
�� Erstellung von Absatzplanungen, Markt- und Wettbewerbs- 

analysen 
�� Koordination von Serviceaktivitäten 
�� Reisetätigkeit  
�� Spezialaufgaben nach Vorgabe der vorgesetzten Stelle

Zur Ergänzung unseres Teams suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung einen

W I R  B I E T E N

�� Eine vielseitige Aufgabe und Perspektive in einem der führen-
den Unternehmen der Branche

�� Eine selbstständige und interessante Tätigkeit in einem dynami-
schen, internationalen Umfeld

�� Einen attraktiven Arbeitsplatz, mit flachen Hierarchien und 
einer offenen Unternehmenskultur

�� Ein zielorientiertes Arbeiten in einem motivierten, dynamischen 
Team

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
Für weitere Auskünfte steht Ihnen Frau Françoise Serret gerne zur Verfügung, Telefon 071 913 08 86. 
Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen per Post oder E-Mail an francoise.serret@telsonic.com. 

TELSONIC AG
Industriestrasse 6b
9552 Bronschhofen
Tel. +41 71 913 98 88 
www.telsonic.com

A R B E I T S O R T

Bronschhofen, Schweiz
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